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INTRODUCAO

O Plano de Negdcios € uma poderosa ferramenta gerencial
para as empresas desde seu inicio até a sua maturidade. Tem o
objetivo de “olhar para frente”, observando os pontos chaves,
identificando as oportunidades e antecipando possiveis
ameacas e dificuldades.

E vital para a continuidade da empresa. Sendo bem
estruturado ajuda o empreendedor/executivo a planejar e
focar suas idéias, tomando acdes pensadas para sua empresa,
ao mesmo tempo em que €é uma ferramenta de
acompanhamento e definicao de metas e gerenciamento de
riscos.

O Plano vai lhe dar informacdes do ponto de vista estrutural,
administrativo, estratégico, mercadoldégico, técnico,
operacional e financeiro, ou seja, tudo o que vocé precisa

saber para tirar sua empresa do papel e abrir as portas.
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DESENVOLVIMENTO

Alexandre Pierantoni (2013) ressalta que, como
um dos maiores aliados do empreendedor na
hora de realizar a avaliacao da empresa, o Plano
de Negodcios deve ter uma estrutura solida, mas
nao existe conteudo padrao.

Em outras palavras, isso nos mostra que o Plano de Negodcios
é fundamental para o sucesso de uma empresa e seu
empreendedor, porém nao necessariamente tera sempre o
mesmo conteudo para todas as empresas, pois cada uma
tem suas necessidades diferentes.

O erro mais comum que um empresario pode cometer é
ignorar a elaboracao e atualizacao de um Plano de Negocio.

O processo é continuo. Planeja, executa o planejamento,
controla os resultados, corrige os pontos que nao foram
conforme o Plano e comeca o ciclo novamente. O Famoso

PDCA.
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CONSIDERACOES FINAIS

O que é preciso saber € que todas as informacoes importantes
estao no Plano. Nao basta somente fazer o Plano de Negdcios,
é preciso usa-lo para acompanhar o desenvolvimento da
empresa.

Preparar

Depois que o0 negocio entrar em operacao o empreendedor
provavelmente tera novas idéias, identificara novas
oportunidades, e assim, precisara desenvolver novos Planos
de Negocios ou rever o Plano de Negocio atual para capitalizar
sobre essas oportunidades. Como ja dito, o processo é ciclico.
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